DIPLOME OFFICIEL
DE NIVEAU V

Reconnu par I'Education Nationale
Et le Ministére de I'Agriculture

Particularités

La formation est axée
sur les deux secteurs :

Vente-Accueil
Services aux personnes

16 semaines de stage

/
CAPA S.M.R.

(Services en Milieu Rural)

OBJECTIFS DE LA FORMATION
a Donner une formation professionnelle axée sur la pratique.
a Assurer une insertion professionnelle immédiate.

a Permettre la poursuite d'études en Bac Professionnel en
fonction du dossier scolaire et de la motivation.

ADMISSION

o Aprés une classe de
technologique.

a Aprés une classe de 3°™ Insertion, 3°™ SEGPA.

3éme

a projet professionnel ou

s Aprés une classe de 3°™ Générale.

DUREE DES ETUDES
Ao 2ans aprés une classe de 3°™.

POURSUITE D’ETUDES

Le dipldme du CAPA SMR permet de :
Poursuivre des études :

Formation initiale
a Bac Professionnel Services en Milieu rural
a Bac Professionnel Technicien Conseil Vente

Formation continue ou par apprentissage
a CAP Petite Enfance

a CAP, BEP Hobtellerie, Restauration, Hygiéene
Se présenter aux concours :
a Aide-soignant, auxiliaire de puériculture

Entrer dans la vie active :
a Agent de services hospitaliers, agent de service en
maison de retraite, foyer logement, en collectivité,
restauration, lingerie

a Employé(e) de commerce, en hétellerie, de gites ruraux
a Auxiliaire de Vie Sociale, employé(e) familiale



ORGANISATION DE LA FORMATION
Le programme est organisé en 9 modules constituant des unités

pédagogiques.

DISCIPLINE(S) HORAIRES COEF.
PRINCIPALE(S INDICATIF EXAMEN
MOYEN/SEM.
Modules d’enseignement Général
MC1 Expression frangaise et communication Francais 3h. 2
MC2 Traitement de données mathématiques Maths 3h. 1
MC3 Education physique et sportive, santé et sécurité E.P.S. 2,5h. 1
MC4 Le monde actuel Histoire - Géographie 2h. 1
MLV Module de langue vivante Anglais 2h. Pts>10x2
Modules d’Enseignement Professionnel
MP1 Entreprise et vie professionnelle Sciences économiques 1h 1
MP2 Bases scientifiques des techniques professionnelles Eiglcgie 25h. 2
Economie  familiale et
sociale
MP3 Techniques et pratiques professionnelles Bureautique - Cuisine 6 h. 11
Entretien - Santé
Techniques commerciales 6h.
MAP Module d'approfondissement professionnel E.S.C. 2h. 1
2 secteur Services aux Personnes Economie familiale et
V> secteur Vente Accueil sociale .
Techniques commerciales
TOTAL 30 h. 20

STAGES

a Durée : 16 semaines en milieu professionnel en rapport
les objectifs de
professionnel de I'éleve.

avec

EXAMEN
Obtention du dipléme :
2 60% controle continu réalisé a I'école.

Stages possibles en :
- Accueil Vente : Petits magasins de proximité, boulangerie,
supermarché, hypermarché, petite hotellerie...
Services aux personnes :
logement, école maternelle, centre de loisirs...

maison de

la formation et

s 40% examen final réalisé en fin d’études.

retraite,

le projet

foyer

MAJ 02.06



